2 AfricaRe

Young Insurance Professionals Programme (YIPP)

Module 2: La reassurance (niveau intermeédiaire)

Apercu general du module

Le présent module revient sur quelques aspects du module intitulé « Introduction a la
réassurance ; il couvre également des volets majeurs des méthodes et pratiques de
réassurance, y compris la réassurance facultative et les traités et les éléments a prendre
dans une transaction en réassurance ainsi que les traités proportionnels et non

proportionnels.

Le module, qui est interactif, examine en profondeur les pratiques de réassurance et fournit
d'utiles informations sur le marché, éclairant ainsi les participants sur les grands problemes

actuels et a venir sur le marché.

Objectifs du module

A la fin du module, les participants devront:

= Comprendre la formulation d'un traité proportionnel ou non proportionnel et étre en

mesure d'en identifier les clauses majeures et d’en saisir le sens ;

» (Connaitre les autres formes de réassurance et les rapports naissants entre ces formes de

réassurance et les places financiéres ;

= Comprendre les principaux flux comptables en réassurance proportionnelle et non
proportionnelle et |a différence entre les traités proportionnels « clean cut » et les traités

par année de souscription ;

» Etre en mesure d'analyser les techniques de tarification en proportionnelle et en non-

proportionnelle ;

= Comprendre le cycle de réassurance et la programmation des taches essentielles.
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Organisation du module

1. Documentation sur la réassurance

1.1. Analyse du slip

1.2. Analyse de la formulation d'un traité et clauses majeures
2. Autres types de couverture de réassurance

2.1. Top & Drop Covers

2.2. Industry Loss Warranties
2.3. Couvertures non classiques
2.4, Sécurités liées a I'assurance
2.5. Réassurance “run-off”

3. La comptabilité de réassurance

3.1. But de la comptabilité de réassurance
3.2. Comptabilité en proportionnelle
3.3. Non-proportional Accounting

4, Statistiques, IBNR et profile des risques

4.1. Source des données statistiques
4.2, Examen des sinistres encourus sur base d'exercice de souscription
4.3. Profile des risques

5. Méthodes de tarification
5.1. La tarification en proportionnelle

5.2. La tarification de base en non proportionnelle
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6. Le cycle de renouvellement en réassurance
7. Conclusion

8. Annexe

Informations générales

Format: En ligne
Durée: 3 heures par séance, 10 jours pour les participants qui vont a leur rythme propre
Public cible: Toute personne désireuse d'affiner ses connaissances en réassurance

Méthode didactique: Etude de cas, tests d'aptitude, exemples
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